CHOUETTE

A

Nous allons parcourir les fonctions dANALYSES de I'application StockXL.

Bienvenue!

Pour rappel. nous avons :

4 DEPARTEMENTS (A B.CetD

4 FAMILLES : familles A4, BB, CC, DD
4 FOURNISSEURS : 51,52, 53,54
4 vendeurs :vendeurl, vendeur?, vendeur3 et vendeurd

Commengons par analyser nos ventes!
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Sélectionnez VENTES - FACTURES
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FICHIER ARTICLES

GESTION DES COMMA
RESERVATION
UTILITATIRES
Autre mot de pass

Clients
FACTURE: saisie / modification
Consultation / edition FACTURE

Consultation caisses

PROFORMA
Archivage des FACTURES / Generation ecritures comptables

Calcul des Especes en caisse
Remise en Bangue
Etat de reapprovisionnement magasin

Sélectionnez Analyses des ventes
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OCIETE DEMO STOCKXLE

1 FICHIER ARTICLES
3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

B

H X oo 0

Clients
FACTURE: saisie / mod
Consultation / editio

Consultation caisses
PROFORMA

Archivage des FACTURE
Calcul des Especes en
Remise en Bangue

Etat de reapprovision

Journal FACTURE / periode
Articles detailles
Articles cumules/Reapro/TopVentes

Quantites / 3-13 mois
Edition Justificative TSS

Articles vendus avec prix modifie
Debits / Comptants

Chiffre d'affaire / Clients

Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

De multiples critéres vous sont proposés pour
analyser la performance de votre activité
commerciale.

Quelle que soit I'analyse sélectionnée, vous
étes guidé pas a pas par une série de

questions posées au bas de votre écran qui
permet de préciser votre requéte.

Commengons par demander le cumul par
familles.

XLPROG
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DOCK

BUREAU
REVEN4
REVENS

Nous avons un seul site de facturation : MAGASIN
nous validons avec la touche "Entrée". Un cercle
apparait afin de marquer la sélection.

Nous quittons le menu avec la touche Echap comme
indiqué sur la ligne verte.
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VERSION 2942 SOCIETE DEMO STOCKXL:

1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode

2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes

4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

9 Autre mot de pass PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

H X oo 0

XLPROG
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VERSION 2942 : SOCIETE DEMO STOCKXL:
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1 FICHIER ARTICLES Clients Journal FACTURE / periode
2 VENTES - FACTURE FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION : 7 : mu

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

o

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

H X oo 0

Lors de la création des FICHES de StockXL, nous avons
vu que des filtres pouvaient étre associés a nos FICHES
afin d'étre exploités dans nos analyses.

\

Dans notre exemple nous avons 8 clients, CLIENT1 a
CLIENTS, et des clients comptants {code9998).

L'usage de filtre n'est pas nécessaire.

Créez des filtres pour affiner vos analyses lorsque vous
avez un volume important de données a synthétiser!

Filtre groupes de Clients (vide = tous) [N

XLPROG
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VERSION 2942 SOCIETE DEMO STOCKXL

1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode

2 VENTES FACTURE |2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
RESERVATION Cumul par familles
UTILITAIRES Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

Autre mot de pass PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs
Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR
Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Dans notre exemple, nous avons 4 FAMILLES. de [ |8 e e pete O o e A}

FAMILLE AA ala FAMILLE DD.

Ww s W

H X oo 0

Sélectionnez les familles a analyser.

Pour analyser la FAMILLE B unigquement, par exemple,
nous devrions indiquer de BB a BB.

Pour notre exemple, nous souhaitons faire une analyse

globale, nous indiquons donc la FAMILLE AA a FAMILLE
DD.

Filtre groupes de Clients (vide = tous) .‘

De la famille:INSOOBE 2 la famille:
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1 FICHIER ARTICLES Clients Journal FACTURE / periode

2 VENTES - FACTURE FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION : 7 : mu
8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

o

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

H X oo 0

Stock < 12 mois vendu annee Sélectionnez un code filtre parmi ceux proposés selon le besoin de votre analyse.
stock > 12 mois vendu annee
stock > 0 Non wvendu annee
DEPRECIE

produit nouveau

CDE SPECIALE

produit a supprimer

XLPROG

Filtre groupes de Clien

De la famille:|| I =

Code Filtre (vide = aucun)||IlIlIEGB

N2 OoO0Oomp
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VERSION 2942 OCIETE DEMO STOCKXLE
1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION 4 Rnalyses des ventes (|Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Filtre groupes de Clients (vide = tous)

De la famille:||ll 2 1a famille:

Code Filtre (vide = aucun)
du client: || au client:

Sélectionnez les clients a prendre en compte dans votre analyse, dans notre
exemple nous prenons en compte I'ensemble de nos clients du CLIENT1 (débit)
au client 9900 (comptants)
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION 4 Rnalyses des ventes (|Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Filtre groupes de Clients (vide = tous)

De la famille:||ll 2 1a famille:

Code Filtre (vide = aucun)
du client:|||} au client:

Code VENDEUR (0=tous) [0 Yous pouvez limiter votre recherche a un seul vendeur. Dans notre recherche
nous souhaitons une analyse globale, fous vendeurs confondus.

XLP e
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1 FICHIER ARTICLES Clients Journal FACTURE / periode

2 VENTES - FACTURE FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION : 7 : mu
8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

o

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

H X oo 0

Le nombre de caractéres vous permet d'affiner
YOS analyses.

Pour rappel :

1 caractere = 1er niveau = DEPARTEMENT

2 caracteres = 2eme niveau = FAMILLE

Dans notre exemple, nous sélectionnons 2
caractéeres pour une analyse par famille.

Code Filtre (vide = aucun)
du client:1 au client: Code VENDEUR (0O=tous) [l
ur

Familles s caracteres
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1 FICHIER ARTICLES Clients Journal FACTURE / periode
2 VENTES - FACTURE FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION : 7 : mu

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

o

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

H X oo 0

Yous pouvez limiter votre analyse a un
fournisseur.

Nous réalisons une analyse globale, tous
fournisseurs confondus, nous sélectionnons

"0" pour "tous”.

Filtre grou
De la famil

Code Filtre

du client:q au client' code VENJMUR (O=tous) ||
ur

Familles s caracteres

Code Fournisseur (0 = Tous) ? = consult. E-

XLPROG
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VERSION 2942 : SOCIETE DEMO STOCKXL:

1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode

2 VENTES FACTURE |2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
RESERVATION Cumul par familles
UTILITAIRES Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

Autre mot de pass PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Ww s W

H X oo 0

Vous pouvez limiter votre analyse a un Liste des invendus
rayon.

Nous réalisons une analyse globale,
tous rayons confondus, Nous appuyons
sur la touche "Entrée" pour "tous".

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

NEB : la notion de RAYON permet
d'ajouter un filtre supplémentaire a vos
FICHES ARTICLES. i est intitulé
RAYON par défaut mais il est
paramétrable selon vos  besoins
(marques, design...)

11e : RO

F Code VENDEUR (0O=tous) [

Code Fournisseur (0 = Tous) @ = consult. -

y——— XLPROG
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1 FICHIER ARTICLES Clients Journal FACTURE / periode
2 VENTES - FACTURE FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION : 7 : mu

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

o

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

H X oo 0

Yous  pouvez  obtenir un
comparatif avec I'année passée
sur la base des mémes criteres
que la recherche en cours.

Dans notre  exemple, nous
démarrons notre activité et
avons des données avec un

historique de 3 mois. Nous
R  ccloctionnons donc "N pour

du client : | ERREAR le VENDEUR (O=tous) [

XLPROG

Code Fournisseur (0 = Tous) = C 1t.
RAYON (vide = tous
Evolution / meme periode de AN-1

=
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous réalisons notre analyse du
ler février 2016 au 4 mars 2016.

Code VENDEUR (0O=tous) [l

Code Fournisseur (0 ? = consult.

RAYON (vide = tous [JNGAM

Evolution / meme periode de AN-1 [

du : DEVO2/FIONE au :

XLPROG
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Yous pouvez choisir ou non
un affichage des montants
TTC, dans notre exemple,

nous avons sélectionné "Q"

? pour "Oui*.
= consult.
Evolution / brde de AN-1 J
du : au
MONTANT TTC (O/N) 2
!
|

Export en format tableur (O/N) 2

XLPROG
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION 4 Rnalyses des ventes (|Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous ne souhaitons pas
imprimer notre analyse et
demandons un affichage a
'ecran. Un document PDF

présentera le résultat de
I'analyse demandée.

I
Code Fournisseur (0 = Tous) ? = consult. -

RAYON (vide = tous
Evolution / meme periode de AN-1 [

du : [N -u -

MONTANT TTC (O/N) 2 Autre imprimante
Export en format tableur (O/N) 2 I WINDOWS : LPTZ2
Edition en cours... Afficher a l'ecran

XLPROG
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"L tmp1202332099.pdf - Adobe Acrobat Reader DC = O X

Fichier Edition Affichage Fenétre Aide
Origine  Outils 2015-06-30 dclara... 2015-06-30 accord... tmp1202332099.pdf @ B Se connecter
' o/ - J - = ==
® B8 X Q ror e M O® | s nBEAT © 7
~
| SOCIETE DEMO STOCKXL
f 111 1

Edite le 04/03/2016 - 12:02:34 page 1

CUMUL VENTES / FAMILIES du 01/02/2016 au 04/03/2016

Articles 220001 a DDOOLO

Du clien 1 au client 9900

PVTE=TTC

STOCK(S) : MRGASIN, DOCK, BUREAU, REVENYG, o o, .
Yoicl le document PDF qui présente le cumul par famille.

CODE FEMILIES TOT.P.VIE  TOT.P.REV TOT.REM TOT. NET MERGE QIE $%CPIANT TAUX

------- B— - S — E— — - e — La famille D est celle sur laquelle nous réalisons la marge la

AA |FAMILIE 2A 776250 575000 776250 201250 13 | 31.0%| 25.93| plus importante (76 54%).

Db—Cpt: 535950/ 240300 : : :
En volume, la famille A& est celle qui se vend le mieux
(quantité13)

BB |FAMILIE EB 382200 308000 382200 74200 10 | 45.e%| 19.41]

Db—-Cpt: 208050/ 174150 En valeur, la famille CC est celle qui enregistre les ventes
les plus importantes {pour 1 594 917F), se sont également
ces articles qui sont payés comptant pour 51.1%¢ des

CC |FAMILIE CC 1594917 | 1193478 | 1594917 401439 | 12 | 51.1%| 25.17] ventes.

Db—Cpt: 779760/ 815157

- Notre marge moyenne est de 31.88%.
D |FAMILIE DD 9955 15564 449955 344391 ‘ 36.2%| 76.5 :

DD |ERK 249955 105564 1 " : H 6.2%1 76.34] Nous avons vendu un total de 46 articles pour un total net

Db—Cpt: 287280/ 162675 de 3203322 F.

_______ L ~ o L . ~ o Plus de la moitié de nos ventes sont réalisées en débits,

L o ) - ) - nous pouvons le constater par une analyse débit/comptant

TOTAL GENERAL 3203322 2182041 | 3203322 1021281 46 | 43.5%| 31.88]

Db—Cpt: 1811040/ 1392282




@ StockHeberge Demo-Rym

04/03/2016

-

-,
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
e

-
"
2
"
2
.

- - . 0 0 ot >

1 FICHIER ARTICLES |1 Clients
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants Nous  souhaitons  préciser
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients I'analyse des ventes
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles) débmyomnpmwﬁ
Chiffre d'affaire Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR
Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 calcul des Especes en Nous  souhaitons  préciser
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients I'analyse des ventes
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles) débmyomnpmwﬁ
Chiffre d'affaire Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR
Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Sur une periode donnee
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1 FICHIER ARTICLES
3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

1 Clients
2 FACTURE:

3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes

PROFORMA

H X oo 0

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie

Calcul des Especes en|BSBIESI/NCSHPESHESINI,

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)

Journal FACTURE / periode
saisie / mod|Articles detailles

Cumul par familles

Edition Justificative TSS

Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous avons un seul site de facturation : MAGASIN
nous validons avec la touche "Entrée". Un cercle
apparait afin de marquer la sélection.

Nous quittons le menu avec la touche Echap comme
indiqué sur la ligne verte.

Sur une periode donnee
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[

1 FICHIER ARTICLES Clients Journal FACTURE / periode

2 VENTES - FACTURE FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes

4 RESERVATION 1 2 ' Cumul par familles

8 UTILITAIRES Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

9 Autre mot de pass PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|DEBEESI/NCONDCaNCS I
Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

o

H X oo 0

Lors de la création des FICHES de StockXL, nous avons
vu que des filtres pouvaient étre associés a nos FICHES
afin d'étre exploités dans nos analyses.

\

Dans notre exemple nous avons 8 clients, CLIENT1 a
CLIENTS, et des clients comptants {code9900).

L'usage de filtre n'est pas nécessaire.

Créez des filtres pour affiner vos analyses lorsque vous
avez un volume important de donnéés a synthétiser!

Filtre groupes de Clients (vide = tous) [N =
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire Fournisseurs
Liste des invendus
Chiffre d'affaire / VENDEUR
Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)
Nous avons répondu ci-dessous aux questions qui guident
notre requéte.
Filtre groupes de Clients (vide = tous)
du client: au client: Code VENDEUR (0O=tous) -
du : au :

MONTANT TTC (O/N)
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3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

1 Clients
2 FACTURE: saisie / mod
3 Consultation / editio

Consultation caisses
PROFORMA

Archivage des FACTURE
Calcul des Especes en
Remise en Bangue

Etat de reapprovision

H X oo 0

Filtre groupes de Clients (vide =
au client:

du client:
du : au :

MONTANT TTC (O/N) 2
Edition en cours...

tous) [

Code VENDEUR (

Journal FACTURE / periode

Articles detailles

Articles cumules/Reapro/TopVentes

Cumul par familles

Quantites / 3-13 mois

Edition Justificative TSS

Articles vendus avec prix modifie
Debits / Comptants
Chiffre d'affaire / Clients

Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous ne souhaitons pas
imprimer notre analyse et
demandons un affichage a
'ecran. Un document PDF

présentera le résultat de
I'analyse demandée.

Autre imprimante

WINDOWS : LPT2
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VENTES DEBIT / COMPTANT du 01/02/201€ au 04/03/2016

EDITION HORS TAXES

Du client 1 au client 9900
TOUS STOCKS CONECNDUS
COMPTANT COOMPTANT COMPTAENT CEBIT DERIT DERIT TOTAL TOTAL TOTAL NERE TAUX
DATE BRUT REMISES NET BRUT REMISES NET BRUT REMISES NET FAC MAERCZE
29/02/201¢ 1 392 282 [ 1 392 282 1 811 040 ) 1 81 40 3 203 322 [ 3 203 322 23 31.88
TOTAL 1 392 282 ) 1 392 282 1 811 04 Q 1 811 040 3 203 322 ) 3 203 322 23 31.88

Notre premiere analyse indiquait un taux de paiement
comptant de 43.5%.

Nous avons ici le détail de la valeur totale nette des factures
comptants et débits.
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Nous avons 8 clients débits et des clients comptants.
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles) Connaitre le chiffre d'affaire réalisé par chacun d'eux

Chiffre d'affaire / Fournisseurs est important pour définir des actions tel qu'un plan de
Liste des invendus fidélisation par exemple.

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)
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1 FICHIER ARTICLES
3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

1 Clients Journal FACTURE / periode

2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
Cumul par familles

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

PROFORMA Edition Justificative TSS
Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Banque Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)

H X oo 0

Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous avons un seul site de facturation : MAGASIN
nous validons avec la touche "Entrée". Un cercle
apparait afin de marquer la sélection.

Nous quittons le menu avec la touche Echap comme
indiqué sur la ligne verte.
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Artic
0 calcul des Especes en|Debit Nous souhaitons avoir une analyse globale
R Remise en Bangue Detail/Familles des vente par clients
T Etat de reapprovision|Chiff|Tableau CA mensuel
Chiff|Tableau mensuel / groupes de clients
Liste

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

tries par Ventes

XLPROG




@ StockHeberge Demo-Rym

VERSION 2542

04/03/2016

:SOCIETE DEMO STOCRKXL:

1 FICHIER ARTICLES
3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

1 Clients
2 FACTURE: saisie / mod
3 Consultation / editio

Consultation caisses
PROFORMA

Archivage des FACTURE
Calcul des Especes en
Remise en Bangue

Etat de reapprovision

H X oo 0

Journal FACTURE / periode
Articles detailles

Articles cumules/Reapro/TopVentes
Cumul par familles

Quantites / 3-13 mois

Edition Justificative TSS

Artic
Debi t | EEGESI—_—
GRSFE | Detail/Familles

Tableau CA mensuel

Chiff
Chiff|Tableau mensuel / groupes de clients

Liste
Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous avons répondu ci-dessous aux questions qui guident
notre requéte.

Imprimer les clients
Trier par:
Avec marge (O/N) 2

Montant TTC (O/N) 2
De la famille:

Filtre groupes de Clients (vide
au client:

du client:

du : au :

sans ventes (O/N) 2

Oordre alphabetique MOntant

A la famille:
= tous)

Code VENDEUR (O=tous) ||
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1 FICHIER ARTICLES
3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

1 Clients
2 FACTURE: saisie / mod
3 Consultation / editio

Consultation caisses
PROFORMA

Archivage des FACTURE
Calcul des Especes en
Remise en Bangue

Etat de reapprovision

H X oo 0

Montant TTC (O/N) 2

De la famille:

Filtre groupes de Clients (vide = th

Code VENDEUR (

du client:
du :

au o

Export en format tableur (O/N) 2

Edition en cours...

au client:

A la famille:

Journal FACTURE / periode
Articles detailles

Articles cumules/Reapro/TopVentes
Cumul par familles

Quantites / 3-13 mois

Edition Justificative TSS

Artic
Debi t | EEGESI—_—
GRSFE | Detail/Familles

Tableau CA mensuel

Chiff
Chiff|Tableau mensuel / groupes de clients

Liste
Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous ne souhaitons pas
imprimer notre analyse et
demandons un affichage a
'ecran. Un document PDF

présentera le résultat de
I'analyse demandée.

Autre imprimante

WINDOWS : LPT2
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Edite le 04/03/2016 - 12:06:48 page 1

CHIFFRE D'AFFATRE PAR CLIENTS du 01/02/201€ au 04/03/201¢6

Du clien 1 au client 9900

-

Article(s) AA0001 - DDOO10

STOCK(S) : MAGASIN, DOCK, BURERU, REVEN4,

Ies meilleurs clients

CODE CLIENT NET SANS TSS BRUT REMTSE NET P.REVIENT MARGES POURC CUMUL NB.FACT CRLRE
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© CLIENT S5 595 890 595 890 0 595 890 444 425 25.42 18.e0| e2.1 2 2
3 CLIENT 2 446 580 446 580 0 446 580 138 028 ©9.09 13.94| 7e.C 2 3
S CLIENT 4 309 420 309 420 0 309 420 231 100 25.31 S.ee| 85.7 2 <
4 CLIENT 3 241 e50 241 50 0 241 &50 179 9701 25.52 7.54| 93.2 1 5
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AT - o N NN NS D AMTD NN N NN NS —~ -~ o o0
TOTAL CLIENTS 3 203 322 3 203 322 3 203 322 2 182 041 31.88

Nous obtenons notre top clients pour la période
définie.

Le CLIENT 2 qui est en deuxiéme position de notre
top est aussi celui pour lequel nous avons réalisé la
marge la plus importante.

Retournons au menu Analyse de ventes.
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus
|dentifions quel est le vendeur

Reglements differes en attente ui apporte la plus grande part
Chiffre d'affaire par tranches horaires e notre chiffre d'affaire
Ventes sur une periode (XLS)
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1 FICHIER ARTICLES
3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

1 Clients
2 FACTURE: saisie / mod
3 Consultation / editio

Consultation caisses
PROFORMA

Archivage des FACTURE
Calcul des Especes en
Remise en Bangue

Etat de reapprovision

H X oo 0

Journal FACTURE / periode

Articles detailles

Articles cumules/Reapro/TopVentes

Cumul par familles

Quantites / 3-13 mois

Edition Justificative TSS

Articles vendus avec prix modifie
Debits / Comptants

Chiffre d'affaire / Clients

Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR
Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous avons un seul site de facturation : MAGASIN
nous validons avec la touche "Entrée". Un cercle
apparait afin de marquer la sélection.

Nous quittons le menu avec la touche Echap comme
indiqué sur la ligne verte.
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VERSION 29 SOCIETE DEMO STOCKXL
1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
S Autre mot de pass|S PROF
6 Arch Nous souhaitons savoir combien a facturé chaque vendeur
0 Calc|Liste des factures dans la période définie par notre recherche. Nous
R Remi|Ventes/Familles sélectionnons chiffre d'affaire.
T Etat|Ventes/Articles
UERIEEE S SR AT Nous pourrions selon nos besoins, faire une requéte des
Tableau jours ) : )
ventes de nos vendeurs par familles, ou articles, ou clients

Regleme QU par jours.

Chiffre
Ventes
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROF tion Justificative TSS
© Arch icles vendus avec prix modifie
0 Calc|Liste des factures |its / Comptants
R Remi |Ventes/Familles ffre d'affaire / Clients
T Etat|Ventes/Articles ffre d'affaire / RAYON (Articles)
Ventes/clients ffre d'affaire / Fournisseurs
Tableau jours te des invendus

Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous souhaitons obtenir le
détail par vendeur, nous avons 4

vendeurs et indiquons code

vendeur de 0 a 4.

du code VENDEUR: [l au code VENDEUR: [l client/Facture(c/F) §

XLPROG
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROF tion Justificative TSS
© Arch icles vendus avec prix modifie
0 Calc|Liste des factures |its / Comptants
R Remi |Ventes/Familles ffre d'affaire / Clients
T Etat|Ventes/Articles ffre d'affaire / RAYON (Articles)
Ventes/clients ffre d'affaire / Fournisseurs
Tableau jours te des invendus

Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous souhaitons obtenir le
détall des marges par
vendeur.

du code VENDEUR: [l au code VENDEUR: [l client/Facture(c/F) B
Avec marge (O/N) 2 N
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROF tion Justificative TSS
© Arch icles vendus avec prix modifie
0 Calc|Liste des factures |its / Comptants
R Remi |Ventes/Familles ffre d'affaire / Clients
T Etat|Ventes/Articles ffre d'affaire / RAYON (Articles)
Ventes/clients ffre d'affaire / Fournisseurs
Tableau jours te des invendus

Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Dans notre exemple, nous

n'‘avons pas défini de filtre
groupes clients.

du code VENDEUR: [l au code VENDEUR: [l C at/Facture (C/F) B
Avec marge (O/N) 2

Filtre groupes de Clients (vide = tous) [N

XLPROG
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2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROF tion Justificative TSS
© Arch icles vendus avec prix modifie
0 Calc|Liste des factures |its / Comptants
R Remi |Ventes/Familles ffre d'affaire / Clients
T Etat|Ventes/Articles ffre d'affaire / RAYON (Articles)
Ventes/clients ffre d'affaire / Fournisseurs
Tableau jours te des invendus

Nous souhaitons ['affichage
de montant TTC.

Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Dans notr exemple, nous ne
sommes pas soumis a TSS

Filtre groupes
du client:
du :
MONTANT TTC

(O/N)

ode VENDEUR: [l client/Facture(c/F) B

tous) [
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MONTANT TTC (O/N) 2

Export en format tab
Edition en cours...

leur (O/N) 2

1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTES S FACTUREN |2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION AAnalvsesdesventes N | cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROF tion Justificative TSS
6 Arch|CHIEEreNaNatradrel |icles vendus avec prix modifie
0 Calc|Liste des factures |its / Comptants
R Remi |Ventes/Familles ffre d'affaire / Clients
T Etat|Ventes/Articles ffre d'affaire / RAYON (Articles)
Ventes/clients ffre d'affaire / Fournisseurs
Tableau jours te des invendus
ffre d'affaire / VENDEUR
Reglements differes en attente
Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)
Nous ne souhaitons pas
imprimer notre analyse et
demandons un affichage a
'écran. Un document PDF
présentera le résultat de
l I'analyse demandée.
Avec marge (O/N) 2 l
Filtre groupes de Clients (vide = tous) [N
du client:- au client:
du : au :

Autre imprimar:
WINDOWS : LPTZ2
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Edite le 04/03/2016 - 12:09:49 page 1

LISTE DES C.A. / VENDEUR du 01/02/2016 au 04/03/2016

Du client 1 au client 9900
Articles : AAOQO1-DDOO0O10
TOUS STOCKS CONEONDUS

PVTE=TTC
VENDEUR BRUT TSS+REMISE TOT. NET PRIX REV MARGE NETTE MARGE %
0 0 0 Nous obtenons notre top vendeurs.

YENNE \CTUR . 0 P , .
T / FACTURE Le vendeur 1 n'a réalisé aucune vente sur la période

de notre requéte.

2 1 444 245 1 444 245 873 937 570 288 39.5 % Le vendeur 2 est celui qui réalise le plus gros CA {1

MOYENNE / FACTURE 144 475 A4 2:-15 F) et enreqgistre la plus grande marge
(39.6%).

MOYENNE / LIGNE : 80 236 , o ) o
Aucune remise n'a été accordée sur la période
définie.

3 1 073 547 1 073 547 800 142 2773 405 25.5 % Le vendeur 4 réalise la plus petite part de CA.

MOYENNE / FACTURE : 134 193

MOYENNE / LIGNE : 89 462 Poursuivons nos analyses

= 685 530 085 530 507 944 177 586 25.9 % J

MOYENNE / FACTURE : 114 255

MOYENNE / LIGNE : 97 933

TOTAL. GENERAL NET 3 203 322
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire Fournisseurs
ldentifions quels sont les
Chiffre d'affaire / VENDEUR articles invendus en prévision
Reglements differes en attente d'une opération promotionnelle
Chiffre d'affaire par tranches horaires par exemple.
Ventes sur une periode (XLS)
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION AAnalvsesdesventes N | cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Des articles entrés en stock la veille de notre requéte ne peuvent
pas étre considérés comme des invendus : ils viennent d'intégrer
nos stocks.

Définissons les dates dentrées a partir desquelles nous
considérons un produit comme étant un invendu.

Derniere ENTREE entre lc [ (vide = sans limite) et le [i
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION AAnalvsesdesventes N | cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Dans notre exemple, nous avons 4 FAMILLES, de la
FAMILLE AA ala FAMILLE DD.

Pour notre exemple, nous souhaitons faire une analyse
globale, nous indiquons donc la FAMILLE AA a FAMILLE
DD.

Derniere ENTREE entre lc [ (vide jans lim
Uniquement si aucune vente (O/N) ?2
De la famille:INSOOBM 2 la famille:
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1 FICHIER ARTICLES

GESTION DES COMMA
RESERVATION
UTILITATIRES
Autre mot de pass

Ww s W

Derniere ENTREE entre le
Unigquement si aucune velite \(U7Nj) =
De la famille:|ll 2 1a famille:

Code Fournisseur (0

w N

H X oo 0

Clients Journal FACTURE / periode

FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
Cumul par familles

Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles)

Chiffre d'affaire Fournisseurs

Chiffre d'affaire VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous souhaitons une
analyse globale, tous
fournisseurs confondus.

l1im

= consult.

Tous)

XLPROG
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION AAnalvsesdesventes N | cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Les articles sans stocks sont les

articles vendus. Nous ne nous
intéréssons qu'aux invendus, nous
sélectionnons "N" pour "Non"

Derniere ENTREE e ans lim
Unigquement si au

De la famille:|j}

Code Fournisseur (0 = Tous) ? = consult
RAYON (vide = tous RAYON confondus)
Editer les articles sans stock (O/N) 2
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients
2 VENTES = FACTUREY |2 FACTURE: saisie / mod
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio
4 RESERVATION 4 Analyses des ventes (
8 UTILITAIRES C Consultation caisses
S Autre mot de pass|S PROFORMA
© Archivage des FACTURE
0 Calcul des Especes en
R Remise en Bangue
T Etat de reapprovision

Uniquement si aucune vente (O/N) 2

De la famille:|| I =2 1a famille:h

Code Fournisseur (0 = Tous) ? = consult.
RAYON (vide = tous RAYON confondus)
Editer les articles sans stock (O/N) 2
Export en format tableur (O/N) 2

Journal FACTURE / periode

Articles detailles

Articles cumules/Reapro/TopVentes

Cumul par familles

Quantites / 3-13 mois

Edition Justificative TSS

Articles vendus avec prix modifie
Debits / Comptants

Chiffre d'affaire / Clients

Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs

Liste des invendus
Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous ne souhaitons pas
imprimer notre analyse et
demandons un affichage a
'eécran. Un document PDF

présentera le résultat de
I'analyse demandée.

Autre imprimar:

WINDOWS : LPT2
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Edite le 04/03/2016 - 12:10:52 page 1
LISTE DES INVENDUS du 01/02/2016 au 04/03/2016
AUCUNE VENTE

COLE CESTGNATTON REFERENCE STOCK PREV TOTAL BVIE MARGE DERN.ENTR QTE DERN.VIE QTIE

Nous obtenons notre liste d'aricles

kkkkkk FAMITIE AR ***ki* Invendus par famille.

L'ensemble des articles de la famille BB

AAQ003 ARTICIE A3 2 44000 88000 59400 25.93% 26/02/2016 S 10/01/2016 2 ont été vendus.
AAQ006 ARTICIE A6 2 52000 104000 70200 25.93% 26/02/2016 S 20/12/2015 1

" .
AAQO08 ARTICIE AS 2 44000 88000 56700 22.40% 26/02/2016 S 10/01/2016 2 g%ﬁ estpresqlie.aeimemeipotinia iamile
AAD009 ARTICIE AY 2 49000 98000 66150 25.93% 26/02/2016 2 10/01/2016 2 |

--------- La famille AA est celle qui enregistre le
378000 plus d'invendus : 8 arficles en stock pour
une valeur de 378 000 F.

FRAAEE FRMITIE QC *#kas Avec deux fois moins d'articles en stock

(4). la famille CC reste en stock pour une
valeur similaire (425 589F).

CC0002 ARTICIE C2 2 115163 230327 153900 25.17% 26/02/2016 5 10/01/2016 2
00004 ARTICIE C 2 921 84262 23120 25.17% 26/02/2016 5 10/01/2016 2 :
CC0004 ARTICIE C4 51 184262 1 2.17% 26/02/2 10/01/201 Un effort de notre force de vente doit
--------- étre réalisé sur les famille A4 et CC.
414589
Poursuivons nos analyses.
Ak Ak MIE[D Ak ok kA
DDO008 ARTICIE D8 1 10765 10765 2825 16.06% 27/02/2016 5 20/12/2015 3
10765

TOTAL GENERAL 803354




@ StockHeberge Demo-Rym

04/03/2016

-

-,
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
e

-
"
2
"
2
.

- - . 0 0 ot >

1 FICHIER ARTICLES |1 Clients
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire Fournisseurs dentifions quel est e
Liste des invendus ournisseur qui apporte la plus
Chiffre d affalre / VENDEUR rande part de notre chiffre
Reglements differes en attente AIarrins
Chiffre d'affaire par tranches horaires ’
Ventes sur une periode (XLS)

XLPROG




@ StockHeberge Demo-Rym

04/03/2016

-

-,
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
0
2.
-,
2.
-,
2.
e

-
"
2
"
2
.

- - . 0 0 ot >

1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)

dentifions  quel est e

AT L e ournisseur qui apporte la plus

Reglements differes en attente AIarrins
Chiffre d'affaire par tranches horaires ’
Ventes sur une periode (XLS)
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DOCK

BUREAU
REVEN4
REVENS

OCIETE DEMO STOCKXL:

MRS

1 FICHIER ARTICLES
3 GESTION DES COMMA
4 RESERVATION

8 UTILITAIRES

S Autre mot de pass

1 Clients
2 FACTURE: saisie / mod
3 Consultation / editio

Consultation caisses
PROFORMA

Archivage des FACTURE
Calcul des Especes en
Remise en Bangue

Etat de reapprovision

H X oo 0

Journal FACTURE / periode

Articles detailles

Articles cumules/Reapro/TopVentes

Cumul par familles

Quantites / 3-13 mois

Edition Justificative TSS

Articles vendus avec prix modifie
Debits / Comptants

Chiffre d'affaire / Clients

Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs
Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous avons un seul site de facturation : MAGASIN
nous validons avec la touche "Entrée". Un cercle
apparait afin de marquer la sélection.

Nous quittons le menu avec la touche Echap comme
indiqué sur la ligne verte.
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous réalisons notre analyse du
ler février 2016 au 4 mars 20
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Clients

FACTURE: saisie / mod
Consultation / editio

Consultation caisses

PROFORMA

Archivage des FACTURE
Calcul des Especes en

Remise en Bangue

Etat de reapprovision

1 FICHIER ARTICLES |1
2
3 GESTION DES COMMA|3
4 RESERVATION
8 UTILITAIRES =
S Autre mot de pass|S
6
0
R
T
Nous
détail
du : au :

Detail par

famille de produits (O/N) 2

souhaitons  obtenir
par famille de produits
nous répondons "O" pour "Oui".

e

Journal FACTURE / periode

Articles detailles

Articles cumules/Reapro/TopVentes
Cumul par familles

Quantites / 3-13 mois

Edition Justificative TSS

Articles vendus avec prix modifie
Debits / Comptants

Chiffre d'affaire / Clients

Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles
3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes
4 RESERVATION Cumul par familles
8 UTILITAIRES C Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois
9 Autre mot de pass|5 PROFORMA Edition Justificative TSS
© Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
0 Calcul des Especes en|Debits / Comptants
R Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients
T Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)

Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

Nous n'avons pas besoin
d'exporter notre analyse en

format tableur, nous répondons

IINII pour IINonll

du : [N -u -

Detail par famille de produits (O/N) 2
Export en format tableur (O/N) 2 N
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1 FICHIER ARTICLES |1 Clients Journal FACTURE / periode
2IVENTESI N FACTUREN | 2 FACTURE: saisie / mod|Articles detailles

3 GESTION DES COMMA|3 Consultation / editio|Articles cumules/Reapro/TopVentes

4 RESERVATION Cumul par familles

8 UTILITAIRES Consultation caisses |Quantites / 3-13 mois

9 Autre mot de pass PROFORMA Edition Justificative TSS

Archivage des FACTURE |Articles vendus avec prix modifie
Calcul des Especes en|Debits / Comptants

Remise en Bangue Chiffre d'affaire / Clients

Etat de reapprovision|Chiffre d'affaire / RAYON (Articles)
Chiffre d'affaire / Fournisseurs
Liste des invendus

Chiffre d'affaire / VENDEUR

Reglements differes en attente

Chiffre d'affaire par tranches horaires
Ventes sur une periode (XLS)

H X oo 0

Nous ne souhaitons pas
imprimer notre analyse et
demandons un affichage a
'ecran. Un document PDF
présentera le résultat de

I'analyse demandée.

“u @ 01/02/2016 =z : 04/03/2016

Detail par famille de produits (O/N) 2 I Autre imprimante
Export en format tableur (O/N) 2 I WINDOWS : LPTZ2
Edition en cours... Afficher a l'ecran
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CHIFFRE D'AFFATRE PAR FOURNISSEURS du 01/02/2016 au 04/03/2016
STOCK (S) : MAGASIN, DOCK, BUREAU, REVEN4,

FAMILIE QTE PVTE ERUT REMISE PVIE NET MBRGE DONT TSS

FOURNISSEUR 1 : SILOCAL

AR FRMILIE 22 13 776 250 0 776 250  25.93 0 Nous obtenons notre top fournisseurs.

S — N e oer ) - c o3 Notre dépendance fournisseur est forte car notre panel se

AL, FOURNISS 3 776 250 0 776 250  25.9: e .

- o= ‘ 7 limite & 4 fournisseurs.

FOURNISSEUR 2 : S2LOCAL Le chiffre d'affaire le plus élevé est réalisé avec le

B FEMIIIE BB 10 382 200 0 382 200 19 41 ) fournisseur 3 a qui nous aohe’r\ons les produits de [a famille
CC., pour des ventes s'élevanta 1 594 917 F

TOTAL FOURNISSEUR 10 382 200 0 382 200 19.41 0 Le fournisseur qui nous permet de réaliser la plus grande
marge (76.54%¢) est le fournisseur 4 a qui nous achetons la

FOURMISSEDR 3 = S3IMOGRT famille de produits DD, produits fres rentables.

CC ERMILIE OC 12 1594 917 0 1594317 25.17 | Exploitez les diverses requétes permises par votre

- - ————— e — S - B application  StockXL afin d'extraire  les informations

TOTAT, FOURNTSSER 12 1 594 917 0 1594 917 25.17 0 indispensables pour construire vos plan d'actions.

FOURNISSEUR 4 : S4IMPORT

DD FEMILIE DD 11 449 955 G 449 955 76.54 0

TOTAL FOURNISSEUR 11 449 955 C 449 955  76.54 0

- - - ~ - AN Aas -~ ~ . o0
TOTAL GENERAL 46 3 203 322 C 3 203 322 31.88 )




CHOUETTE

A bientdt pour un prochain
tutoriel !

Pour en savoir plus sur les
solutions  XLPROG, visitez
notre site :

V

Revoir le tutoriel :


https://www.xlprog.nc

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

